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El Objetivo



Pero Antes…



Proceso
▪ Definición del Área de Interés

▪ Levantamiento Topográfico

▪ Identificación de Superficiario
▪ Comunidades Rurales

▪ Comunidades Indígenas

▪ Quilombos

▪ Asentamientos

▪ Propiedad Privada

▪ Propiedad Fiscal

▪ Determinar Abordajes



Proceso
▪ Negociación

▪ Acuerdos
▪ Compraventa

▪ Servidumbre

▪ Ocupación Temporal

▪ Cesión

▪ Etc…

▪ Gestión
▪ Contratos Formales

▪ Contratos Sociales



Cómo Gestionar de Manera Integrada Tanta 
Información?



Landfolio



Ejemplos? Si!

Superficie – Propiedad Privada

Yacimiento – Título Minero

1. Definición del “Target”



Ejemplos? Si!

Superficie – Propiedad Privada

Yacimiento – Título Minero

2.   Identificación de Stakeholder

Nota: Importante contar con una buena base de datos



Ejemplos? Si!

Superficie – Propiedad Privada

3.   Negociación con Stakeholder

Yacimiento – Título Minero

…



Ejemplos? Si!

Superficie – Propiedad Privada

4.   Acuerdo

Yacimiento – Título Minero



Ejemplos? Si!

Superficie – Propiedad Privada

5.   Gestión

Yacimiento – Título Minero



Y eso es todo? 



Más Ejemplos

Superficie – Propiedad Privada

Superficie – Asentamiento

Yacimiento – Título Minero

Situación Típica 1

En teoría, genera al menos: 

▪ 2 contratos

▪ 1 Título Minero

Realidad:

▪ 60 contratos

▪ 10 Títulos Mineros



Más Ejemplos

Superficie – Propiedad Privada

Superficie – Propiedad Fiscal

Superficie – Asentamiento

Situación Típica 2

En teoría, genera al menos: 

▪ 3 contratos

▪ 1 Título Minero

Realidad:

▪ 100 contratos

▪ 10 Títulos Mineros
Yacimiento – Título Minero



Más Ejemplos

Superficie – Propiedad Propia

Superficie – Propiedad Fiscal

Situación Típica 3

En teoría, genera al menos: 

▪ 4 contratos

▪ 1 Título Minero

Realidad:

▪ 102 contratos

▪ 20 Títulos Mineros

Superficie – Lease a Terceros

Yacimiento – Título Minero

70%

Superficie – Asentamiento

Yacimiento – Título Minero

30%



Gestión de Multiples Contratos



Panorama General



Gestión de Negociación - Benefícios

▪ Estandarización de procesos

▪ Seguimiento y Trazabilidad

▪ Accountability

▪ Control de Gastos



Gestión de Negociación – Proyecto Piloto

▪ Agregar los Registros de Interacción/Negociación con stakeholders

▪ Crear histórico conciso

▪ Generar Reportes

▪ Generar Mapa con ‘temperatura’ de relacionamientos

▪ Garantizar que se esté cumpliendo con negociado



Resultados
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